
ravailTemps de

ibreLTemps 

temps vendu à une entreprise

Stress

l’art de vendre son temps libre
conTrainTeS

éprouvant
fatiguant

SaLariaT = eScLaVaGe

Source de revenus

«après l’effort, le reconfort»

dépense d’énergie

indispensable à l’idépendance

negociations
administration
fiscalité
impôts 
taxes

inévitable en société

mettre en oeuvre et développer un savoir-
faire et un savoir-être au servie de l’autre

conseils
curiosité

«travailler plus, gagner plus, 
consommer plus»

GaGne-Pain

donner et recevoir

se sentir UTiLe apprendre

réaLiSaTion PerSonneLLe

trouver sa place 
dans la société

compétences échangées 
contre rémunération

récompensé par la satisfaction 
du client

Monnaie d’échange entre individus

fierTé
épanouiSeMenT 
SociabiliTé

se remettre en question

temps hors du cadre 
horaire du travail

moments de rencontres

LoiSirS

faire des choses pour soi
«l’art de s’évader»

exercer la futilité 
dans le bon sens du terme

LaiSSer Le TemPS fiLer

liberté de choisir

partage
découvertes

voyager

exercer Sa PaSSion
détente

fLâner


